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Què és Mercabarna? 

Mercabarna és una ciutat alimentària que funciona 
les 24 hores del dia amb l’objectiu de proveir 

d’aliments frescos als ciutadans. 
 

En total, hi operen 600 empreses que es 

dediquen a la comercialització, transformació, 

distribució, importació i exportació de productes 

frescos i congelats. 

 
Aquestes empreses comercialitzen anualment 

2,3 milions de tones d’aliments que arriben 

a uns 10 milions de consumidors de Catalunya, 

d’Espanya i d’arreu del món. 

Això converteix Mercabarna en un dels principals 

mercats majoristes d’Europa, tant pel volum 

i la varietat de productes que es mouen cada dia 

com per l’abast de la seva àrea d’influència. 

 
Mercabarna està formada per: 

- Mercat Central de Fruites i Hortalisses 

- Mercat Central del Peix 

- Biomarket 

- Mercabarna-flor (ubicat a Sant Boi 

de Llobregat) 

- Zona d'Activitats Complementàries (ZAC) 
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Informació pràctica 
 

 

 

Plànol de Mercabarna 

Pavellons del Mercat Central 

de Fruites i Hortalisses 

- Productors de proximitat 

- Cooperatives hortofructícoles 

- ZAC 

- Pavelló del Biomarket 

- Foodback 

- Pavelló del Mercat Central del Peix 

- Pavelló Polivalent 

- Multiservei 

 
 

 

 
 

 
 

 

 
 

 

 
 

Accés a Mercabarna 

Els accessos a Mercabarna són controlats 

i per accedir-hi s'ha de passar un peatge. 

Es pot fer mitjançant un tiquet diari, una targeta 

de pre-pagament o una targeta d’abonament 

anual, pensada aquesta darrera per als 

professionals que accedeixen al recinte amb 

molta freqüència. Aquesta targeta ofereix 

entrades il·limitades a Mercabarna durant 

el període de vigència de la mateixa. 

Com puc adquirir la targeta d’abonament anual? 

Has d’omplir el formulari de sol·licitud que 

trobaràs a la web de Mercabarna, adjuntar 

la informació fiscal relativa a la teva empresa 

o explotació o fotocòpia del DNI pels treballadors 

autònoms, una fotocòpia del permís de 

circulació i la fitxa tècnica del vehicle. Hauràs 

d'entregar-ho al Centre de Control del Centre 

Directiu de Mercabarna o enviar-ho per correu 

electrònic a: emissiotargetes@mercabarna.cat. 

 

 

 

 

 

   

 

         

  

 

https://www.mercabarna.es/
mailto:emissiotargetes@mercabarna.cat
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Quin cost té l’emissió la targeta d’abonament 

anual? 

La targeta d'abonament anual té un cost de 

8,85 € (IVA inclòs) a més de la tarifa aplicable 

en funció de la tipología del vehicle. 

El pagament es pot fer mitjançant domiciliació 

bancària, targeta, xec i en efectiu. 

 
Quines són les tarifes per l’accés a Mercabarna 

amb la targeta d’abonament anual? 

Segons la tipologia del vehicle, la targeta 

d'abonament anual va desde 138,99 € (IVA 

inclòs) fins als 1.112,36 € (IVA inclòs). 

 
 

Horaris i dies del Mercat Central de Fruites 

i Hortalisses 

El Mercat Central de Fruites i Hortalisses 

de Mercabarna funciona de 9h a 17h de dilluns 

a divendres. 

 
Les operacions de descàrrega de producte s’han 

de fer entre les 9h i les 12h i les operacions 

de càrrega per part dels clients s’han de fer 

entre les 12h i les 17h. 

 

Sí. Els productors, pel fet de ser-ho, 

tenen un preu anual especial de 68,50€ 

(IVA inclòs). Per gaudir d’aquest preu, 

cal presentar també el certificat del 

DACC que acredita com a tal. 
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Com s’han de vendre els productes a Mercabarna? 

A Mercabarna, com a mercat majorista que és, la unitat 
mínima de venda és la caixa. Per tant, tots els productes que 
s’hi comercialitzen han d’anar degudament encaixats i 

etiquetats amb la corresponent informació de la traçabilitat. 
 
 

 

És important que les caixes siguin el més 

uniformes possible i el producte que contenen 

sigui homogeni, és a dir, la mateixa tipologia, 

calibre i qualitat. 
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Cada caixa ha de portar l’etiqueta de traçabilitat 

amb la informació que requereix la normativa. 

Aquesta pot ser variar lleugerament en funció del 

producte. Per tant, cal consultar la legislació 

vigent per saber quina informació ha d’incloure 

l’etiqueta de cada producte en particular. 

En general, la informació que ha de contenir 

l’etiqueta sol ser la següent: 

- Denominació del producte 

- Varietat 

- Categoria 

- Calibre 

- Origen 

- Lot 

- Identificació fiscal 

- Registre sanitari (si s’escau) 

 

  
 

Si la teva intenció és vendre palets sencers 

de producte has de tenir en compte que s’han 

de muntar els palets adequadament fent servir 

palets de mida estàndard (europeu o americà), 

utilitzant la mateixa tipologia de caixes en cada 

palet, apilant les caixes correctament, utilitzant 

cantoneres per protegir els costats i fleixant-lo bé 

perquè les caixes no es moguin durant el transport. 
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On puc vendre els meus productes a Mercabarna? 

A través d’una cooperativa. 
A la Zona de Cooperatives de Mercabarna tens 10 cooperatives hortofructícoles 

catalanes que comercialitzen fruites i hortalisses de proximitat. Per vendre a través 

d’elles pots fer-ho fent-te soci/a o firmant un acord escrit de col·laboració. 

A través d’un majorista. 
Als pavellons del Mercat Central de Fruites i Hortalisses de Mercabarna trobaràs 

127 majoristes que comercialitzen tota mena de fruites i hortalisses, també de 

proximitat. 

Directament al Situat de Productors. 
El Situat de Productors de Mercabarna és la zona reservada per a la venda directa 

de pagesos de proximitat. 
 

 

 

Vendre a través de les cooperatives o majoristes 

Per vendre a través de les cooperatives o operadors ubicats al Mercat Central de Fruites 

i Hortalisses de Mercabarna cal posar-se en contacte amb ells directament. 

 
Es pot accedir a la informació de contacte a través del buscador d’empreses de la web 

de Mercabarna: 

 
https://www.mercabarna.es/cercador-empreses/ 

 

 

 

http://www.mercabarna.es/cercador-empreses/
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El Situat de Productors 

El Situat de Productors de Mercabarna és la zona reservada per a la venda directa de pagesos 

i pageses de proximitat. La zona està subdividida en 106 espais que els pagesos i pageses poden 

reservar els dies que necessitin segons les seves necessitats. 

 

 

El Situat de Productors Actual 

 
 

Es poden reservar 

tants espais com 

es vulgui. 
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Què he de fer per començar a vendre 

al Situat de Productors? 

Per donar-te d’alta i accedir a la reserva d’espais 

del Situat de Productors has d’enviar per correu 

electrònic a pagesia@mercabarna.cat la següent 

documentació: 

- Declaració de la DUN 

- REGEPA 

- DNI/NIF 

- Llistat dels productes que vols comercialitzar 

Com es reserven els espais? 

La reserva es fa a través de la web: 

https://reservaespais.mercabarna.es/ca/login. 

T’hauràs d’identificar amb el teu DNI/NIF 

i la contrasenya que et facilitaran un cop t’hagis 

donat d’alta com a productor del Situat. 

 
 

 
 

Un cop hagis entrat a l’aplicació, hauràs de 

seleccionar el/s dia/es i l’espai/s que vols ocupar. 

Important: cada usuari només pot fer una 

reserva per dia. 

 
Es pot fer la reserva per un o més espais sempre 

que siguin contigus i per un mínim de temps 

d’un dia i màxim d’un mes. De cara a fer 

la reserva anticipadament, pots fer-ho des d’un 

mes abans de venir fins al moment d’arribar 

a Mercabarna. Fins i tot, pots reservar l’espai 

directament a Mercabarna el mateix dia, però 

has de tenir en compte que això no t’assegura 

que hi hagi espai disponible. 

 
Per tal de facilitar la gestió de l’espai, sempre es 

deixa un espai lliure entre productor i productor. 

Quan es realitza una reserva, automàticament es 

bloquegen els espais dels costats. 

mailto:pagesia@mercabarna.cat
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Què he de fer si m’he equivocat en reservar 

un espai o vull ampliar-lo? 

En cas de cometre un error en la selecció 

de l’espai a reservar o voler ampliar-lo, cal fer 

la modificació a les oficines de la Direcció del 

Mercat Central de Fruites i Hortalisses ubicada 

a la primera planta de l’entrada del pavelló G. 

 
Què passa si faig la reserva, el pagament 

i després no hi puc anar? 

Puc anul·lar la reserva? En cas de no poder venir 

el dia de la reserva, pots canviar-la per un altre 

dia. Tens temps fins les 08:00h del mateix dia 

de la reserva. En cap cas no es retornaran 

els diners. 

 
Quin cost té un espai? 

El preu de l’espai depèn de la mida i el número 

d’espais que es reservin. El 2026 el preu diari 

per cada espai que es reservi serà el següent:

 

 
De 1 a 3 espais 

 Més de 3 espais 

      Preu de cada espai 

5,35 € + IVA 

10,72 € + IVA 

 

 

El preu es revisa cada any segons l’IPC corresponent. El pagament s’ha de realitzar amb targeta en 

el moment de fer la reserva. La reserva no quedarà confirmada fins que no s’hagi realitzat el 

pagament. Aquesta confirmació arribarà via correu electrònic a l’adreça que s’hagi facilitat. 
 
 

de continuïtat i presència regular, i treballar bé el producte per 

 

i cal tenir paciència i perseverar fins aconseguir crear una cartera 

de clients pròpia. L’especialització en determinats productes 

de proximitat, de qualitat i diferencials, treballats i presentats 
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Avantatges de vendre directament al Situat 

El fet de venir a vendre directament al Situat de Productors et permet: 

- Comercialitzar directament els teus productes i tenir contacte directe amb el client detallista. 

- Tenir contacte amb la resta pagesos del Situat i els majoristes que operen a Mercabarna. 

- Conèixer de primera mà l’evolució dels preus del Mercat Central de Fruites i Hortalisses. 

 

 

 

 

 

Bonificació del 100% del cost de l’espai durant 6 mesos 

 

Bonificació del 100% en la tarifa de la targeta d’abonament 

anual per l’accés a Mercabarna durant 6 mesos. 



 

  
 

 

 
 

 
 

 

 
 

 

Tens alguna pregunta o vols venir a veure Mercabarna? 
Contacta’ns i t’ajudarem! 

 
Àrea d’Atenció a la Pagesia 

Telèfon: 93 556 32 07 / 93 556 30 00 

Correu electrònic: pagesia@mercabarna.cat 
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